SALESPAD"

E SalesPad GP

SalesPad GP es una solucidon de software intuitivo y dindmico que convierte a Microsoft Dynamics GP en una herramienta
mucho mas potente y maleable. Facilmente escalable y personalizable, SalesPad proporciona una solucion rentable para
las empresas que buscan ampliar la funcionalidad base o la cantidad de usuarios existentes de GP. SalesPad permite a los
usuarios trabajar directamente con el mdédulo de ventas, compras, inventario y produccion en tiempo real sin consumir
licencias adicionales de GP. Ademas, incluye un modulo propio de CRM y muchas otras herramientas complementarias que

hacen que trabajar desde SalesPad sea mucho mas eficiente que hacer el mismo trabajo desde GP.

SALESPAD ES RENTABLE

. Reduce el costo de propiedad de Microsoft GP al mismo tiempo que aumenta la funcionalidad global

. Aumenta los ahorros de tiempo v la eficiencia de su equipo a través de mejoras a los procesos nativos de GP

SALESPAD ES FLEXIBLE
. Proporciona una amplia gama de herramientas que permiten configurar el programa a sus necesidades especificas
. Permite adaptar los moédulos disponibles para ampliar la capacidad progresivamente a medida que su negocio crece

. Programacion personalizada puede ofrecer soluciones de negocio especificas al cliente e industria

SALESPAD ES FACIL DE USAR
. Los datos son facilmente accesibles con varias pestafas visibles en una sola pantalla
. La funcionalidad de arrastrar y soltar permite a cada usuario personalizar la interfaz para sus tareas

. Trae una interfaz intuitiva y moderna a las pantallas de Dynamics GP.

“Si un distribuidor de Dynamics GP va con un prospecto y le muestra
Dynamics GP sin SalesPad...él le esta haciendo a su cliente potencial un deservicio por
su menor costo de adquisicion y su mejor conjunto de herramientas.”

- ROB GILLESPIE, PREMIER COMPUTING

SALESPAD ES POTENTE

Los usuarios pueden trabajar exclusivamente en SalesPad GP, trabajando en tiempo real contra la base de datos de
Dynamics GP ya que SalesPad cubre y mejora todas las funciones de ventas, compra e inventario de Dynamics GP. Sin
embargo, SalesPad no es solo una interfaz mas moderna vy flexible para GP sino que adicionalmente, provee herramientas
que GP no incluye “fuera de la caja”. Por lo tanto, SalesPad extiende la funcionalidad nativa de Dynamics GP en las

siguientes maneras:
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Agiliza la Creacidon de Documentos de Venta

SalesPad implementa un sistema de creacion de
documentos que permite a los usuarios reducir
significativamente el tiempo de entrada de
documentos de venta. No restringe al usuario a crear
un solo documento de venta a la vez sino que permite
al usuario administrar varias tareas simultdneamente.
Las pantallas contienen conjuntos de tablillas las cuales
permiten tener toda la informacion pertinente sobre un
cliente o documento de venta en un solo lugar. Esto
elimina la necesidad de consultar varias pantallas para
contestar preguntas del cliente y no requiere que el
usuario deje de trabajar en ciertas tareas para proveer
la informacion solicitada. También, las érdenes de
compra se pueden generar directamente desde los
pedidos para los articulos sin disponibilidad.
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Provee Flujo de Trabajo Para Administrar los Documentos de Venta

SalesPad permite establecer flujo de trabajo para cada uno de los documentos de venta en GP (cotizaciones, pedidos,
facturas y devoluciones) permitiendo a su empresa definir como se procesa cierto documento de venta desde que se crea
hasta que termina su proceso. Este nivel de organizacidn, permite estandarizar la manera en gue se da servicio a sus
clientes. También permite predefinir reglas y Iégica para controlar como cada documento fluye por el sistema y que
cumpla con todos los requisitos que usted configurd al procesar ese documento. Si ciertas condiciones no se cumplen para
ese documento, el sistema automaticamente previene, notifica, aplica suspensiones o redirecciona el documento a otro
lote entre muchas otras acciones. Esto automatiza la administracién de sus documentos de venta. Nuestro Monitor de
Ventas le muestra en que paso del flujo de trabajo se encuentran cada uno de sus documentos, mostrando asfi un resumen
del estatus de cada uno de sus documentos abiertos en el sistema.

[ Mmonitor de Ventas B

Tl cerrar | @ Actualizar | Expandir Tade | Colapsar Todo | Actualizar Manualmente + Ultima Actualizacién: 03| Buscar: Vendedor: (Todo) -
ALL
e} Con.... | Total Costo Docume... = CostoM... FechadeD... Clente Fecha Requerida de E... Total OC#  Represe... Estatus | Suspension Margen Bruto § | Margen Bruto %
4 [0 STDQTE QUOTE S
O EMAL z 34:390.00 16,210.00 OORDO020 0|01/06/2014 | Aaron Fitz ... | 01/06/2014 72.10 ERINJ. FP -21.50 -30.71%
[ SALES QUOTES 2 %6.20 43.14
OORD0021 0|01/13/2014 | AaronFitz ... | 01/13/2014 73.29 ERIN].  |FP -20.94 -29.495%
‘ o pocs - 4439608 22,003.41 (QORD10020 0[03/13/2014 | AsronFitz ... | 01/13/2014 145.39 ERIN].  |FP 42,44 -30.08%
o e 3 6361520 3215210  OORDI00SO 0|01/07/2014 | AsronFitz ... |01/07/2014 7.9 ERIN].  |FP -20.54 -29.45%
# oRDER 28 2,068.72 1,692.36  ORDST2228 0|04/12/2017 | AltonMan... | 04/12/2017 43,982.01 GREGE. |BOPEB.. 18,941.25 45.77%
& ORDERS4/12 3 3,185.20 3,194.04 4 Lote:EMAIL
#f S0P ORDERS 1 1,925.85 899.00  ORDST2230 0[04/12/2017  |Baker's Em... |04/12/2017 135.20 GREGE. |FP -16.50 -12.50%
4 [0 STOINV INVOICE ORDST2231 0/04/12/2017 |Baker's Em... | 04/12/2017 34,240.00 GREGE. FP 16,000.00 50,00%
0 boecs 5 83,885.17  44880.77  oppoyoassy 004/12/2017 | Rosellen G... | 04/12/2017 34,240.00 GARYW. |FP 16,000.00 50.00%
O EMAL 1 1,904.60 90.00
O INVOICE [ 1,041.20 1,060.26| e OROLE ;
O 508 IoicES 5 1 666.85 7pe  CEDST2233 0| 13/12/2013 | AsronFitz ... | 11/12/2013 0.00 ERINJ.  ZLFFD .00 0.00%
4 O RN RETURN ORDST2234 0[13/12/2013 | AsronFitz ... | 11/12/2013 0.00 ERINJ. | ZLFPD 00 0.00%
O RETURN 1 10,409,650.00 6,446,000.00 |OQRDST2235 0|11/12/2013 | Aaron Fitz ... | 11/12/2013 0.00 ERINJ. ZLFPD .00 0.00%
[ SALES RETURNS 2 456,39 376,40 | ORDST2236 0| 13/12/2013 | AsronFitz ... | 11/12/2013 0.00 ERINJ. | ZLFPD .00 0.00%
ORDST2241 0[12/26/2013 | AsrenFitz ... | 12/26/2013 0.00 ERINJ. | ZLFPD 00 0.00%
. CRDST2243 0] 12/26/2013 | AsronFitz... | 12/26/2013 38.95 ERINJ.  FF 3.85 2.89%
* oRDsT2285 0| 12/26/2013 | AsronFitz ... | 12/26/2013 104.49 ERINI.  |FP 8.21 8.19%
ORDST2256 0|12/26/2013 | Aaron Fitz ... | 12/26/2013 0.00 ERINJ. FPFPD | QUALITY 92.04 0.00%
CRDST2257 0| 12/27/2013 | AsronFitz ... | 12/27/2013 0.00 ERINJ. | FFFFD -36.00 0.00%
ORDST2258 0[12/27/2013 | AsronFitz ... | 12/27/2013 0.00 ERIN]. |ZLFPD | QUALTTY 00 0.00%
ORDST2259 0|12/27/2013 | Aaron Fitz ... | 12/27/2013 0.00 ERINJ. 2LFPD .00 0.00%
CRDST2260 0[12/27/2013 | AgronFitz ... | 12/27/2013 5.00 ERINJ. |FP -31.00 -620.00%
ORDST2261 0/ 12/27/2013 Aaron Fitz. 12/27/2013 0.00 ERIM J. FPFPD -36.00 0.00%
ORDST2262 0[01/02/2014 | AsronFitz .. | 01/02/2014 38.95 ERINJ.  FF 3.85 2.89%
CRDST2263 0|01/02/2014 | AsronFitz ... | 01/02/2014 105.24 ERINI.  |FP QUALTTY 7.83 7.76%
ORDST2264 0|01/02/2014 | AaronFitz ... | 01/02/2014 38.95 ERINJ. FP 3.95 9.89%
CRDST2265 0[01/02/2014 | AsronFitz ... | 01/02/2014 104.49 ERIN].  |FP QUALTTY 8.21 8.19%
ORDST2266 0[01/07/2014 | AsrenFitz ... | 01/07/2014 0.00 ERINJ. | ZLFPD 00 0.00%
ORDST2267 0|01/07/2014 | Aaron Fitz ... | 01/07/2014 104.10 ERINJ. FP 8.40 8.41%
CRDST2268 0|02/03/2014 | AsronFitz ... | 02/03/2014 184.39 ERINJ. |FP 16.11 8.94%
ORDST2269 0|02/04/2014 | Aaron Fitz ... | 02/04/2014 294.10 ERINJ. FP -13.10 -4.52%
CRDST2270 0[02/04/2014 |Intermec | 02/0%/2014 738.20 PAULW. |FP 416.90 60.43%
ORDST2271 0|02/05/2014 | Allerware ... |02/05/2014 99.90|01235 |GREGE. |FP QUALTTY 8.40 8.41%
62 | 10,659,23L.. | 6,570,575... 0 120,141.15 52,000.63 43.28%

Monitor de Ventas

SALESPAD Distribution for GP, Simplified.



SALESPAD"

Campos de Usuario llimitados y Mas Versatiles

Con el Editor de Campos de Usuario,
SalesPad GP® no se requiere
programacion para personalizar sus

Contract

Contract Expiration | 4/16/201 | v | X Images

pantallas. Usted puede afadir una ContactType  |Prepad =] i ttemimage .
cantidad ilimitada de campos al Customer Category | Corparation
aplicativo con los cuales sus usuarios Logo File Revision ~r
pueden capturar todos los datos Customer Points |30
esenciales gue su empresa necesita. ISR ¥|x
~ . . Customer Profile | Perfil del Cliente »
Puede afadir campos de usuario a -
. . iscount 25%
cualquiera de nuestras pantallas y elegir Email Tvoice? |
su ubicacion. Ademas, los campos de Lead Saurce Advertising v[x

Management Name |Henry Jonas Martinez

usuario de SalesPad pueden ser fotos,
fechas, listas con opciones predefinidas,
casillas de verificacion de cierto o falso, campos para notas largas, campos de texto, etc. Lo cual provee mucha mas
flexibilidad de extender la capacidad de datos de su empresa.

CRM Incluido

SalesPad incluye un modulo de CRM con la
licencia estandar, lo cual le ahorra dinero y le
evita la necesidad de adquirir otro sistema de
CRM adicional por separado. Nuestro CRM le
permite monitorear sus oportunidades de
negocio, administrar sus prospectos, asignar
vendedores a prospectos y oportunidades
especificas, capturar todos los datos pertinentes
[=[=I= ese prospecto incluyendo contactos y todas las
interacciones que la empresa tiene con esos
prospectos u oportunidades. Cuando la relacion
madura, usted puede convertir sus oportunidades
en cotizaciones y sus prospectos en clientes.
Ademas, sus vendedores pueden gestionar toda
su actividad y territorios de venta con este
maodulo.

LaTorenests o | o Caresl

5 Opciones de Precio Adicionales a las Soportadas en GP

SalesPad no solo tiene soporte para precios estandar y precios totales de GP sino que ofrece cinco opciones adicionales
para permitir a su empresa configurar un esquema de precios mas poderoso y flexible. Usted puede tener precios
especiales por cliente o grupos de clientes, precios por contrato donde el precio se respeta hasta que la cantidad de
articulos vendidos equivale a la cantidad del contrato o hasta que la fecha del contrato se vence. También puede
configurar precios agregados por combinacion de articulos o clase de articulos. Por ultimo puede ofrecer descuentos
especificos. Todas estas opciones se pueden usar en cualquier combinacidn para ofrecer a sus clientes esquemas de
precios avanzados sin tener que recurrir al desarrollo de personalizaciones o la compra de productos de terceros.

“SalesPad es la mas emocionante mejora para Microsoft Dynamics GP

que he visto desde que empecé a vender GP hace doce afios. Lleva a GP a un nivel mas alto.”

- GEORGE MACKIEWICZ, CAL BUSINESS SOLUTIONS

SALESPAD Distribution for GP, Simplified.
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Promociones de Venta

Nuestro modulo de promociones permite crear una amplia y diversa cantidad de opciones para ejecutar sus promociones
durante todo el aflo. Usted solo tiene que indicar cuales son los requisitos que hay que satisfacer para su promocion, las
fechas de validez y cudl es el beneficio que obtiene el cliente al cumplir los requisitos y el sistema otorga la oferta
automaticamente al entrar el documento de venta. Algunos ejemplos de las promociones que se pueden configurar son
descuentos al tener un cédigo de promocion o tarjeta de regalo, compra uno y llévese uno gratis, descuentos por clase de
articulo o por cierta combinacion de articulos comprados, descuentos por sucursal, etc. Este mddulo es altamente
configurable y flexible por lo que usted puede definir y administrar las promociones en multiples sitios.

Promociones Criteria
& Nueva Promocién 3§ Eliminar Promocién (1 Copiar Promacion | {i Mover Hacia Ariba { Mover Hacia Abajo B & Nuevo Criterio + 3§ Eliminar Criteria - & Nuevo Valor 3§ Eliminar Valor
... & | Nombre de Promodén FechadeTnido  Fecha de Finalizacén  Tipo de Promocién Habilitado Objeto de Negodo | Nombre de... Apicar 3 | Opera... | Valor
0| Compra 10 levate 1 gratis 11/08/2015 11/11/2015 Uno Por Cliente O Articulos de Linea ... Wareh... No Aplica Equal || NORTE E|
0 5% descusnto en $1000 de articulo ¥ 23/10/2015 11/11/2015 Uno Por Pedido
0 Con tarjeta de regalo 20/08/2015 11/11/2015 Une Por Pedide O
0 20% descuento en lamparas 11/08/2015 11/11/2015 Uno Por Pedido
0 10%en Almacen Norte 02/08/2015 11/11/2015 Uine Por Pedido
Ofertas
o Nueva Oferts = o U Nuevo Parsmetro 3§ Eliminar Pardmetro
Objeto de Negodo Actién Hombre de C...  Valor Tipo de Inserc...
Documento de Venta E| Create Trade Discou... |10 N/A

Division de Documentos

Usted puede dividir su pedido muy facil y rdpidamente basandose en practicamente cualquier caracteristica Unica del
pedido. Por ejemplo si, los articulos estdn almacenados en distintos sitios o si ciertos articulos estan pedidos en espera,
usted puede dividir su orden para procesarlas distinto la una de la otra pero sin perder la relacion al pedido original. Esto
permite mayor flexibilidad al procesar los pedidos y elimina la necesidad de capturar pedidos distintos. Ademas nuestro
modulo de Flujo de Trabajo permite administrar cada documento a través de su proceso segulin sean las necesidades
individuales de los pedidos.

Tableros de Datos

SalesPad proporciona a sus usuarios la capacidad de disefar y utilizar poderosas herramientas de reportes para visualizar
los datos de su compafiia mediante dashboards interactivos y configurables.

Sales By Customer Class )
Sales Per Year By Customer Class. Sales Analysis By Customer Class. Sales By Customer Class
rond Tota
I s 5
‘Sales (Sum) Cost (Sum) Profit (Sum) Margn § (Sum)  Margin % (Sum)
2 » ASTRALIATE =0 s =0 sus 2%
» CateAEECY.. 2% s1x s1x su17 %
. » Carvomes. (ss50) (s (526} e 5%
* CANPOMT-TS SLIK $600. 74 $1.59. 159%
. sLam o 0 ) 5%
s20m sss7 sLo sis1 %
52 261K 526 28 0%
i » s w4 s wex wex 2 % Mews Prospects Per Sajes Preson By Hoath
Grand To 7. ' 3 : "
. L LI L L L= A% Mo W eacnen, Bl wrew. Bl crese I, Iy
e w, [l swoRam
16
ot
o £
E 3
® ix =
v Sales By Termtory & o
B g
) B I II
@ L)
Total
i«
Salex By Rep
= TtemQty (Sum)
[ . . . [EAEGHTTS B CAN-AEECTIAT
” - 7
" c S i
CONASBCENWTTT CHMPOMITS  USAILMOTL  USMLTS _
AUSTRALIA-TE  CANCONMESK-TE  USA-JAKSNE-TI USA-INMI-T2 (UBA-LMO-TI: 14,29 %
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Ventas de Mostrador

Diseflado para companfias que despachan clientes en un mostrador pero que no necesitan un sistema de terminales Point
of Sale (POS) completo, la funcidon de Ventas de Mostrador de SalesPad permite una rapida entrada de ventas, acceso al
catalogo de articulos, captura de pagos en efectivo, cheque y tarjeta de crédito, impresion de factura y reportes de cierre
de caja y estado de cuentas al cambiar de turnos entre otros reportes. Opcionalmente, también puede tener control fisico
de la caja registradora. Esta funcion permite tener un punto de venta Util para dar servicio a clientes al instante o desde un
sitio remoto sin asumir altos costos de adquisicion de un sistema POS.

& ventas de Mostrador B
[T Cerrar | % Buscar | b Guardar | [[5] @ Eliminar | @, Vista Detallada | STDINVINVOICE = . Nuevo Cliente B8 Nueva Linea de Venta ) Someter
Consulta
5 oo, [ i comar-puseria  vemmen somezzes|____
Pagos Propiedades del Documento @
@ Pagos para INVOICE STOINV2269 Documento Total: | 10410 | Saldo En cuentz: [|EETH Documento #: STDINV226 | | INVOICE (STDINY)
" Maruek 0,00 Cash/Check: 50.00 Vendedor: ERIN ] v
Condicienes de Pago: |NET 30
Monto: Cheaue #: Fecha: [12/0€ =] Cheauera: <] & Paynf™ Depe TOTAL: . N
Cheque # Monto | Fecha Check Book 104.10 Método de Envio:  |LOCAL DELIVERY v
50.00 12/08/2015 12:00:00a, m, UPTOWN TRUST St WAREHOUSE v
Informacin del Cliente
Clianta = AARONFTTOON | L
Totales de Venta
‘CAMBIO:
Descuento: 0.00
0.00 Descuento % 0.00 %
Remover
99.90
4.20
MONTO COMPROPETIDO: Tota 104.10
50.00

Mantenimiento de Equipo

El médulo de Mantenimiento de Equipo permite a su empresa llevar el control del equipo que vende, renta y mantiene para
sus clientes. Usted puede asignar una pieza de equipo a un cliente, rastrear su equipo y crear érdenes de servicio conforme
se da mantenimiento. Mantiene un historial de las ordenes de servicio que se han generado para cierta pieza de equipo.
También se puede llevar un record de los contratos de servicio y las garantias de los productos. Ademas contiene una
pantalla donde permite a los técnicos sugerir un curso de accion en caso de que se presenten ciertos problemas con el

equipo al despachar via telefénica y entrar toda la informacion pertinente sobre el servicio, uso, rentas, defectos y
mantenimiento del equipo.

Item History | EquipmentHistory = Service Orders | Quick Report | Additional Properties | Audit | Notes  Warranty | Contract | Troubleshooting
ol New Warranty | € Void Warranty

Warranty Info Past Warranties

Warranty Type: \Warranty Type 1 T Customer Num =+ illing Address Installed Date Warranty Type
Installed Date: 2/1f2015 = Shipped Date: 2f1/2015 -

Wiarranty Start Date: 2/1f2015 *  \Warranty End Date: 3f1/2015 -

Extended Warranty Start Date: *  Extended Warranty End Date: -
Service Plan

Service Plan Type: Service Plan 1 ~  Service ID: art-05341243

Service Plan Start Date: /12015 = Service Plan End Date: 5f1/2015 -

Ordenes de Produccion, Listas de Materiales y Rutas

SalesPad permite la creaciéon de drdenes de produccion, listas de materiales (BOM) y la asignacion de rutas para el médulo
de producciéon de GP. SalesPad también tiene soporte para crear BOMs y Ensambles de distribucion para el médulo de
inventario de GP. Ademas SalesPad genera automaticamente las érdenes de produccion a partir de la entrada de un
documento de venta. Todos los componentes que se agregan al pedido se convierten en érdenes de producciény se
vinculan al pedido tras liberarlo en el flujo de trabajo para la creacién de los productos terminados.

SALESPAD Software de Negocios, Simplificado. Pagina 3



Configurador

El Configurador es una herramienta que
permite la entrada de articulos de venta que
tienen muchas opciones o componentes
suplementarios para personalizarlos segun las
especificaciones del cliente al momento de
levantar el pedido como por ejemplo
computadoras, camisetas personalizadas,
muebles, ropa, etc. Al tomar el pedido, el
usuario facilmente puede tener acceso a
todas las posibles configuraciones para ese
articulo y ofrecerlas al cliente para su venta
incluyendo accesorios opcionales y
requeridos. Conforme el vendedor va
seleccionando las distintas opciones y
componentes disponibles para el articulo,
SalesPad calcula el precio y muestra fotos de
los componentes seleccionados hasta ese
momento. Al terminar de levantar el pedido,
SalesPad crea una lista de materiales (BOM)
automaticamente en el trasfondo para esa
configuracion y opcionalmente puede
generar también la orden de produccion para

Sales Line Configurator

SALESPAD"

COMPUTER

Configured Computer

Monitor |15
$453.99

Hard-Drive |60 G8
552,00

Processor |2 GHz
$1,100.00

Printer
289,99

Name Desription | Siring Code
CInkjet INK
Laserjet LSR

v (x|
v x|of
v|x|of
v x|@
Quantity Price

1 1,695.00
1 2,550.00

Item Details

60 GB - 60 Giga Hard Drive

>

oK Cancel

Item Number: | COMPUTER
String Code:

Quantity: 2

COMPUTER-15-60-2G

< |le3]| §

Unit of Measure: |EACH
Unit Price: 3,050.98
Extended Price: 6,101.56

Configuration Complete 4

Add Add & Close Cancel

fabricar ese pedido. Esta herramienta simplifica y acelera la entrada de productos altamente configurables.

Asesor de Compras

El Asesor de Compras muestra los articulos que necesitan ser comprados en todos sus almacenes basado en la demanda
de ventas que se ha generado en su compafia y tomando en cuenta los puntos de reorden establecidos para cada articulo
en GP. Su equipo de compras puede monitorear su inventario y crear planes de compra desde esta pantalla ya que
SalesPad automaticamente calcula la cantidad de producto que necesita ordenarse para cada almacén y lo compara con lo
gue ya se ha ordenado y el inventario disponible. Tras asignar productos a planes de compra, la pantalla facilita la
generacion de las érdenes de compra para gue su empresa pueda surtir sus pedidos siempre a tiempo.

Resumen de Demanda

Mimero de Arti,.. | Descripcdn Clase: Sitio Fecha Requerid... Cant, Necesaria: | NI Cant. a laMano | UdeM de Compra | Cantidad Asignada | Cantidad Disp... Cant. en OC Costo Actu
HDWR-RNG-0001 Ring Generator RETAIL 8.00 9,00 Each 0.00 -9.00 100 869.0
SOFT-PHM-0001  Phone Mail Sy... RETAIL 2.00 -2.00 Each 0.00 -2.00 0.00 34,550.0
Detalle de Demanda
Proveedor Pri Nime... Sitio Cla... lLote/... Docu... Fecha... Fecha... Vende...| Cant. ... Cantid...| Costo...| Predo... Plande Compra ED | NI |Descip... Descrip...| Cantid... Cant....| Cantid... Comen
! 50FT-... RE... Reord... 2.00 2.00 34,550... 0.00 Phone ... Software 0.00 0.00 0.00
Planificador de Compra Notas -SOFT-PHM-0001
Utilizar Comentario de Lines de Venta Muimero de Articulo & | Proveedor Motas Cant. F
Asignar Proveedor Predeterminado Asignar Proveedar de Linea
Articulo: SOFT-PHM-0001
Descripcion de Articulo: |Phone Mail System
Cantidad de Compra: 2| UdeMm: Each
Plan de Compra: Sitio:
Proveedor: Precio de Compra: 0.00
Comentario:
Aplicar Remaover
SALESPAD Software de Negocios, Simplificado. Pagina 4
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Reporte de Articulos Pedidos en Espera

La pantalla de articulos pedidos en espera muestra articulos en documentos que estan en espera por falta de
disponibilidad. Al recibir el producto y tener disponibilidad, el usuario puede usar esta pantalla para asignar cantidad a
documentos especificos tomando en cuenta la fecha requerida del pedido, dando prioridad a ciertos clientes y
manteniendo un control sobre la cantidad asignada a cada linea de venta individualmente. La pantalla muestra colores en
la linea que indican que tanto tiempo ha estado en espera ese pedido desde que se cred para agilizar su cumplimiento.

83 Articulos Pedidos en Espera . |

[ Cerrar | ¥ Buscar | Imprimir ) Asignar | B Liberar | Expandir Todo | Colapsar Tedo | Sitio: <

" Nuevo =20 | NUumero de Articulo Descripcidn de Articulo Udem Cantidad Pedida en Espera (D... | Cantidad Disponible (...
P 128 SDRAM 128 meg SDRAM Each 2 51,643
He ™ 24¥ IDE 24x CD-ROM Each 2 0

Backordered Item Details

Sel... | Documento ID del Cliente Clients Doc. Date Fecha Requerida de ... | Cantidad Asignada: 0 Cantidad Pedida en...
ORDST2229 ALTONMANDOO1 Alton Manufacturing  12/04/2017 12/04/2017 [1.00000% 1.00
STDINY2259 CENTRALC0001 Central Communicati... 12/04/2017 12/04/2017 0 1,00

Tele Ventas

Genere listas de llamadas para sus vendedores automaticamente con SalesPad tras cierto periodo de inactividad. El
modulo de tele ventas provee un monitor que permite dar seguimiento via telefénica a sus clientes para que puedan
contactarlos para levantar pedidos. Los vendedores también pueden programar llamadas a los clientes manualmente. Al
estar en el teléfono con un cliente, el vendedor puede rapidamente generar un pedido nuevo vy vincularlo a esa llamada.
Los pedidos pueden ser basados en una orden previa del cliente, utilizar articulos predefinidos que ese cliente siempre
ordena o comenzar con un pedido nuevo. Los vendedores también pueden registrar las interacciones y notas que surjan
de las llamadas de seguimiento.

Enchufes: Aceleradores de Procesos y Toma de Decisiones

SalesPad incluye una gran cantidad de enchufes para acelerar distintas fases del proceso de compras, venta e inventario.
El usuario puede utilizar estas pequefas herramientas para llevar a cabo cierta tarea de manera mas rapida y eficiente. A
continuacion una lista no exhaustiva de los enchufes incluidos en el sistema:

. Importar Lineas de Venta o Pedidos Enteros usando hojas de Excel o listas CSV

° Analizar la ganancia por articulo dinAmicamente mientras negocia el precio con el cliente al tomar un pedido

° Vender articulos por peso capturado, el cual es inventariado en una unidad de medida y vendido en otra distinta

° Entrar multiples versiones de cierto articulo al pedido (ejemplo: varios tamafios y colores) en segundos

. Convertir automaticamente sus articulos no inventariados en articulos maestros

° Imprimir automaticamente ciertos reportes o documentos de venta tras completar cierta accion

° Convertir un pedido en una lista de materiales de distribucion o produccion

SalesPad GP También Incluye:
. Opciones de reportes digitales e impresos altamente configurables
. Una herramienta que simplifica el proceso nativo de GP de realizar devoluciones al proveedor
. Herramientas que ayudan a planificar el inventario y pronosticar ventas futuras
. Funciones para modificar documentos de venta masivamente
. La capacidad de alterar el comportamiento base del aplicativo mediante scripts y reglas de negocios
. La capacidad de mantener y consultar catdlogos de articulos de terceros y de la competencia simultdneamente
. La capacidad de desarrollar pantallas y modulos personalizados para Dynamics GP los cuales le permitan operar
con mayor capacidad y eficiencia
° Muchas otras funciones!
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SalesPad LLC, ofrece los siguientes moédulos suplementarios para para SalesPad GP® bajo la misma familia de productos
para aumentar su funcionalidad aun mas, dejarlo operar en las plataformas gue usted elige y permitirle operar con mayor
movilidad:

conveniencia de un dispositivo maovil iPhone®, iPad® o Android, permitiendo a su fuerza de ventas movil trabajar

SALESPAD MOBILE da a los usuarios el poder de administrar clientes, inventario y documentos de venta desde la
directamente con GP mientras visita a sus clientes

DATACOLLECTION es una solucion robusta para la administracion de inventario y la agilizaciéon de procesos de
almacén. Los usuarios pueden recibir, transferir, inventariar y surtir mercancia desde un dispositivo moévil al
escanear cédigos de barra lo cual resulta en:

« Administracion optimizada del inventario

* Aceleracion de las transacciones de inventario

« Eliminacion de errores al capturar datos

documentos de venta, monitorear su inventario y saldos de cuenta a través de un navegador web. También sus

E WEB PORTAL es un sistema B2B que permite a sus clientes tener acceso directo a su empresa para crear
usuarios internos gue trabajan remotamente pueden tener acceso a su compafia de GP mediante el cliente web

MOBILEBOARDS da acceso a cualquier métrica de negocios clave desde la conveniencia de un dispositivo iPhone®,
iPad® o Android w. Gerentes y ejecutivos pueden ahora monitorear el rendimiento de su empresa desde su
dispositivo movil mientras estan de viaje, en conferencias o simplemente fuera de la oficina. Los reportes son
altamente personalizables y proveen inteligencia de negocios como:

. Clientes y articulos mas rentables . Saldos de Banco
. Informes de ventas . Rendimiento por vendedor o sucursal
. Cuentas por cobrar y recibir . Cualqguier otra métrica de GP que pueda ser util

. Flujo de caja

SalesPad es la herramienta mas poderosa con integracién a Dynamics GP en el mercado
hoy en dia con mas de 1000 implantaciones en el mundo entero. Contactenos hoy para
descubrir como SalesPad puede ayudar a su empresa.

SALESPAD Software de Negocios, Simplificado. Pagina 6



